Zusatzliche Infos
zur Veranstaltung

KI im Social Selling

ZfU International Business School

Zertifikat/Bestatigung

Social Selling und der Vertrieb vor allem im B2B- Teilnahmebestatigung

Bereich Uber Social Media Plattformen wie LinkedIn

ist bereits fir viele Unternehmen ein effektiver Referenten
Weg, um mit neuen Kunden in Kontakt zu kommen
und das eigene Netzwerk zu pflegen und zu Livia Rainsberger
International Business Excellence  erweitern. Die Kinstliche Intelligenz bietet auch im
Bereich Social Selling vielfaltige Anwendungsfelder. %
Diese reichen von der Optimierung des eigenen
30.06.2025 bis 01.07.2025 (Online- LinkedIn-Profils, der Generierung von Beitragen bis
Burchfihring) ts1in zur gezielten Entwicklung der Content- Veranstalter
; : trategie.
éiﬁié?}zjnz)s 2300 2024 Clns 9 o ] o ) ZfU International Business School
i : Entdecken Sie im Seminar, wie Kinstliche
ZDt-rlcilfzu?wernt:_:;)s 22112075 (el Tte- Intelligenz das Social Selling transformiert und neue Telefon bei Fragen
Dimensionen im B2B-Vertrieb eréffnet. Sie lernen,
wie Sie modernste Kl-Technologien mit bewahrten 044 586 86 37

Social-Selling-Strategien kombinieren kénnen, um
lhre Vertriebsleistung auf LinkedIn zu optimieren
und zu skalieren.

CHF 1'500.00

Mehr Informationen und Anmeldung

Beschreibung

Themenschwerpunkte

Grundlagen von Social Selling und Klnstlicher Intelligenz
Anwendungsbereiche von Kl im Social Selling

Kl-gestitzte Profiloptimierung und Netzwerkaufbau bei LinkedIn
Content-Strategie mit Kl steuern

Kl-unterstitzte Performance-Analyse und Optimierung
Fortgeschrittene KI-Tools fur Social Selling

Ethische Aspekte und Best Practices

Nutzen

Sie kénnen Kl-Technologien strategisch im Social Selling auf LinkedIn integrieren.
Sie steigern signifikant und dauerhaft lhren B2B-Vertriebserfolg.

Sie sichern sich einen Wettbewerbsvorteil durch den Einsatz Kinstlicher Intelligenz.
Sie optimieren mithilfe der Kl Ihr LinkedIn-Profil und bauen lhr Netzwerk aus.

Sie planen und optimieren lhre Content-Strategie.

Zielgruppe

Mitglieder der Geschaftsfihrung
FUhrungskrafte aller Branchen und Bereiche
Leitende Angestellte

Vertriebsleiter/-innen

Verkaufsleiter/-innen

Marketingleiter/-innen
Produktmanager/-innen

Key Account Manager/-innen
Aussendienstmitarbeiter/-innen

Arbeitsmethode

Praxisorientiertes Online-Seminar mit Workshop-Charakter und konkreten, sofort umsetzbaren Tipps. Informative Kurzvortrage, konkrete
Fallbeispiele und -analysen sowie aktiver Erfahrungsaustausch.


https://www.seminare-kurse.ch/events/ki-im-social-selling
https://www.seminare-kurse.ch/organizations/zfu-international-business-school

Seminarzeiten

1. Tag: 09:00 - 17:00 Uhr
2. Tag: 09:00 - 17:00 Uhr

Dieses Online-Seminar wird mit unserer Schwesterfirma, dem Forum fiir Flihrungskréfte aus Wiesbaden DE, durchgefiihrt.

Mehr Informationen und Anmeldung


https://www.seminare-kurse.ch/events/ki-im-social-selling
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