
Donnerstag, 18. Juni 2026 in Zürich
Donnerstag, 5. November 2026 in
Zürich

Neuropsychologie trifft Führungspraxis
WEKA Business Media AG

Die psychologische Forschung liefert heute
wertvolle Erkenntnisse darüber, wie Menschen
denken, fühlen und handeln. Diese sind
entscheidende Impulse für eine moderne
Führungspraxis. Wer versteht, was Motivation
fördert, wie Stress Entscheidungen beeinflusst oder
welche Rolle Vertrauen in der Zusammenarbeit
spielt, kann Führungsaufgaben gezielter und
menschlicher gestalten.

Erleben Sie, wie das Wissen über die
Psychologie des Menschen Ihre
Führung stärkt

Ihr Ziel ist es, mehr Wirkung als Führungskraft zu
entfalten und Gelassenheit im Umgang mit
herausfordernden Führungssituationen zu
gewinnen? Mit einer ausgewogenen Balance aus
anregenden Impulsen und praktischen Anleitungen
gewinnen Sie Einblicke in die psychologischen

Grundlagen menschlichen Verhaltens und lernen, diese gezielt für Ihre Führungsarbeit zu
nutzen.

CHF 940.00

Mehr Informationen und Anmeldung

Zusätzliche Infos
zur Veranstaltung

Zertifikat/Bestätigung

Teilnahmebestätigung

Referenten

Katharina Chicherio
Geschäftsführerin - Celo
Institut GmbH

Veranstalter

WEKA Business Media AG

Telefon bei Fragen

044 586 86 37

Beschreibung
Ihr Praxis-Nutzen

Sie schaffen ein Verständnis für die Psychologie des Menschen und erkennen, welche Rolle neurobiologische Prozesse für Denken, Fühlen und
Handeln im Führungsalltag spielen.
Sie erkennen, wie Stress und Denkprozesse zusammenhängen und gewinnen Gelassenheit im Umgang mit herausfordernden
Führungssituationen.
Sie wissen, was Menschen antreibt und wie Sie gezielt Bedingungen schaffen, die Motivation stärken.
Sie erfahren, wie Sie gezielt Sicherheit, Orientierung und Motivation vermitteln können.

Inhalte des Seminars

Neuropsychologische Grundlagen für die Führung
Psychologischer Dreiklang
Relevante Gehirnstrukturen
Ablauf und Funktion von Stress

Klare Entscheidungsfindung und Problemlösung fördern
Denkblockaden und kognitive Verzerrungen
Strategien für bessere Entscheidungen

Menschen motivieren
Typische Führungsfehler, die Motivation unbewusst bremsen
Mit den SCARF-Modell psychologische Sicherheit aufbauen

Veränderungen erfolgreich begleiten
«Change is pain» und die Emotionen in Veränderungsprozessen
Zielführendes Führungsverhalten

Zusammenarbeit mit Vertrauen stärken
Die häufigsten Vertrauensbremsen in der Führungspraxis
Vertrauen mit radikaler Offenheit fördern

Zielgruppe

Geschäftsführer/innen, Verwaltungsräte/innen, Führungskräfte, Projekt-, Team-, Abteilungs- und Bereichsleiter/innen.

https://www.seminare-kurse.ch/events/neuropsychologie-trifft-fuehrungspraxis
https://www.seminare-kurse.ch/organizations/weka-business-media-ag


Mehr Informationen und Anmeldung

Buchungsbedingungen
AGB für Praxis-Seminare und Fachkongresse

Anmeldefristen/Teilnehmerzahl

Die Teilnehmerzahl pro Seminartag ist begrenzt um Ihre optimale Betreuung zu gewährleisten. Die Anmeldungen werden in der Reihenfolge
ihres Eingangs berücksichtigt.

Abmeldungen/Verschiebungen/Fernbleiben

Abmeldungen sind bis 30 Tage vor dem jeweiligen Seminartermin ohne Kostenfolgen möglich. Bei Abmeldungen bis 14 Tage vor dem
Seminartermin wird eine Bearbeitungspauschale von 50% der Teilnahmegebühr fällig. Bei späterer Abmeldung oder Fernbleiben ist –
unabhängig vom Verhinderungsgrund – die ganze Teilnahmegebühr geschuldet. In diesem Fall wird der angemeldeten Person die
Seminardokumentation per Post zugestellt.

Umbuchungen

Sie können bis 30 Tage vor dem jeweiligen Seminartermin ohne Kostenfolgen umbuchen. Bei Umbuchungen bis 14 Tage vor Seminarbeginn wird
eine Bearbeitungspauschale von 30%, bei späterer Umbuchung 50% der Teilnahmegebühr fällig.

Ersatzteilnehmer

Gerne akzeptieren wir ohne zusätzliche Kosten einen Ersatzteilnehmer.

Preis und Rechnungsstellung

Im Seminarpreis inbegriffen sind die Seminarunterlagen, Getränke, Mittagessen (nur bei ganztägigen Seminaren), Pausenverpflegung sowie ein
Zertifikat. Die Rechnungsstellung erfolgt in der Regel nach Ihrer Anmeldung und ist sofort fällig. Unsere Veranstaltungen sind grundsätzlich
mehrwertsteuerpflichtig.

Durchführung

Programmänderungen oder Umbuchungen aufgrund Unterbesetzung behält sich der Veranstalter vor.

Lehrgang

Für die einzelnen Module gelten die oben genannten Teilnahmebedingungen. Der Abbruch eines Lehrgangs wird individuell mit dem
Veranstalter besprochen.

https://www.seminare-kurse.ch/events/neuropsychologie-trifft-fuehrungspraxis
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